Prejelkt realizewany w ramach Programu Rezweju Sprzedazy

Salamon Consulting 71 KARTA ZGLOSZENIA UCZESTNICTWA
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NIE TYLKO CENA DA SIE SPRZEDAWAC
Czyli Mistrzostwo gry pozawerbalnej i gra werbalna w sprzedazy
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Lublin 29.06.2017 Ky 23%
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* koszt udziatu za 1 os ** koszt udziatu za 1 osobe w przypadku udziatu 2 0sdb z firmy *** koszt udziatu za 1 osobe w przypadku grup od 3 0s6b
RIRET HM,
LEYPYL. _ . ,
koszt udziatu za 1 osobe w przypadku udziatu grup od 6 oséb
! Podstawowy koszt szkolenia bez dofinansowania Programu Rozwoju Sprzedazy.
PAKIET CWICZEN PO SZKOLENIU 472 / osoba 23%

Powyzsza kwote przekazujemy na konto Salamon Consulting: CITI HANDLOWY 25 1030 0019 0109 8530 0036 2259 w terminie nie
pozniejszym niz 10 dni przed spotkaniem. W przypadku rezygnacji z udziatu w terminie krétszym niz 10 dni przed spotkaniem, wptaty traktowane
sg jako odstepne.

Data Podpis Pieczet firmy

SALAMON CONSULTING, 16-400 Suwatiki, ul. Putaskiego 65A, tel. 087/5650099, fax 087/5633400
www.salamon.pl, www.facebook.com/salamonconsulting
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